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Disclosure belangen spreker
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Voor bijeenkomst mogelijk relevante 
relaties met bedrijven
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• Sponsoring of onderzoeksgeld
• Honorarium of andere (financiële) 

vergoeding
• Aandeelhouder
• Andere relatie, namelijk….

• Nationale PostcodeLoterij
• …..

• …….
• …….



Hoe Drug repurposing 
voor OA uiteindelijk bij de 
patiënt te krijgen?

RARE-NL
-Hub voor drug repurposing en 
zeldzame ziekten

33

Aanleiding

Drug repurposing

Nieuwe toepassing van 
bekende werkzame stof

Formulering

Indicatie

Oud/nieuw 
medicijn

Toeval

Gericht zoeken

Systematisch 
screenen

Belofte van snellere en 
goedkopere geneesmiddelen
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Aandacht voor repurposing groeit

• Initiatieven waar regulator in deelneemt

• EU funding

• REMEDI4ALL

• REPO4EU

Spin et al., 2024

• ZonMw funding

• ReumaNederland funding
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Knelpunten toegang voor patiënten

Vergoeding voor 
off-labelgebruik

Geen regulatoire
afstemming tussen

onderzoekers en 
regulators

Niet registreren voor 
een eerlijke prijs > 
enorme prijsstijging

Geen businesscase



Analyse en 
aanbevelingen
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Hoe passen losse initiatieven in het grotere geheel en wat 
kunnen we doen om de output van het collectief te vergroten?
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Discovery
Pre-clinical

In vitro

Pre-clinical
In vivo

Clinical

(phase I, II and III)

Regulatory, 
reimbursement, post-

marketing

Leads genereren, verschillende methodes

Vroege fase

Studie met primair eindpunt OA loopt
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Aanbevelingen (1/4)

Vroege fases

Werk samen met partners in het OA-veld (via ReumaNederland?)

Latere fases

Trek samen op en leer met partners in andere indicatiegebieden
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2. A) Vergroot de wetenschappelijke onderbouwing voor 
specifieke leads door te vergelijken met andere OA drug 
repurposing methodes

B) Rol voor ReumaNederland: samenwerking faciliteren

• (Online) platform om internationaal informatie te delen. 

• Informatie kan zijn:

Aanbevelingen (2/4)

• Uitleg van de methode

• Welke aspecten geadresseerd?

• Welke aspecten niet geaddresseerd?

• Kunnen anderen gebruik maken van deze methode en zo ja, hoe?
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3. Meer focus op latere fases

• Subsidieaanvragen: 

– Sectie over beschermingsmechanismen

– Sectie over patiënttoegang: scan op IP, API, bestaande (commerciële) producten

• Voor samenwerking met commerciële partners: 

Gebruik voorwaarden voor maatschappelijk verantwoorde valorisatie (MVL/ Rosenberg et al., 
2023). Een greep hieruit:

• Transparantie en maatschappelijk verantwoorde beprijzing

• Commiteren aan patiënttoegang (bv anti-shelving clauses)

• Onderzoeksdata beschikbaar onder FAIR-principes

• Rol in governance/risk sharing (bv steward-owned)

Aanbevelingen (3/4)
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4. Deel ervaringen met drug repurposing

• Voor andere indicatiegebieden

• Bundelen van middelen voor maatschappelijk verantwoord
investeren (via the Funders Network of REMEDI4ALL).

• Samenwerken met andere gezondheidsfondsen voor financiering 
van repurposing?

Aanbevelingen (4/4)

Lokale, nationale en internationale initiatieven kunnen
ondersteunen met drug repurposing, zoals het technology 
transfer office (TTO) van je instelling, FAST, RARE-NL en 
REMEDi4ALL.
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Venture Challenge
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Authors and affiliation

Vincent van der Wel – Orfenix

Willemijn Heinen – Orfenix
Sibren van den Berg – Medicijn voor de Maatschappij
Carla Hollak – Medicijn voor de Maatschappij
Saco de Visser - FAST

Researchers interviewed

Calin Popa
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Thank you for your contribution!

Cindy Boer
Ingrid Meulenbelt
Janine Post
Tim Welting
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